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DEDEDE

Ele é dividido em três etapas: 
topo, meio e fundo. Elas também

 são conhecidas pelas siglas:
ToFu, MoFu e BoFu.

 

O que é?
É o processo que o cliente percorre na

sua empresa, desde o primeiro contato
com seus produtos e serviços, até o

fechamento de uma compra. 

Para um cliente fechar 
uma compra ele passa

 por etapas.

Como funciona?

Quais são as etapas?

Vantagens
Ele irá potencializar as suas vendas

 e trazer oportunidades de possíveis 
clientes em menos tempo. 

 

Gerenciar e Desenvolver
 É necessário acompanhar toda a jornada

 do seu consumidor, de como se converteu 
em cliente. Junto com o CRM é possível

desenvolver um funil de vendas 
personalizado.

https://painelonline.com.br/
https://painelonline.com.br/2022/09/26/funil-de-vendas/

